
Проект

VIDIONS

Платформа для купли/продажи уникального 

новостного контента



ПРОБЛЕМА

Число судебных дел 
по авторским правам в России 
выросло 

на 20% в 2023 году
на 35% в 2024 году

СМИ
• Один и тот же контент У 

разных СМИ
• Правовая неопределённость 

при закупке контента 
(вопросы авторских прав)

• Все журналисты заняты и 
некого отправить на место 
происшествия

• Ограниченное число 
источников уникального 
видео

Очевидцы (авторы видео)
• Страх неполучения оплаты
• Неосведомлённость о 

возможности монетизации 
видео

• Не понимание, сколько 
стоит контент

• Потребность в анонимности



РЕШЕНИЕ

СМИ Очевидцев

VIDIONS станет платформой, которая сведёт 

гражданских корреспондентов и СМИ:

1. Очевидцы получат рынок с реальным 

ценообразованием, гарантию оплаты 

благодаря использованию технологии 

Блокчейн, а также доступ к заданиям от 

СМИ.

2. СМИ получат гарантию уникальности 

контента благодаря внутренней системе 

отлаженной оплаты и анализу 

выставляемого контента с помощью ИИ.

Проблемы



РЕШЕНИЕ

Пользователь 

снял событие
Опубликовал 

на Vidions 

СМИ 

предлагают 

цену

Победитель 

торгов 

получает 

права на 

материал 

СМИ 

размещают 

заказ на 

создание 

контента

Очевидцы 

предлагают 

свои 

варианты

СМИ 

выбирают 

лучшее

СМИ 

оплачивают и 

получают 

материал

СХЕМА РАБОТЫ 

ОЧЕВИДЦА:

СХЕМА РАБОТЫ 

СМИ:



УНИКАЛЬНОСТЬ

Уникальность идеи стартапа (Результаты тестирования гипотезы, в том числе исследование 

Технология Блокчейн 

станет гарантом 

безопасности сделок.

Escrow система платежей 

обеспечит возврат средств 

в случае 

скомпроментированной 

сделки.

Анализ контента 

с помощью ИИ повысит 

гарантию уникальности 

контента и защитит 

покупателя от контента, 

сгенерированных с 

помощью нейросетей.

BLOCKCHAIN ESCROW AI-анализ



ОПИСАНИЕ ПРОДУКТА

Описание продукта/технологии или нового вида услуг (Если это материальный продукт или 

Функциональные требования: Нефункциональные требования:

• Лента новостей и лента 

заявок

• Оповещение при наличии 

задания рядом

• Размещение контента и 

заданий

• Система торгов и 

предложений цены

• Заморозка средств (escrow) 

на период спора

• Механизм подачи жалоб и 

модерация

• Личный кабинет (баланс, 

сделки, контент, задания)

• Двухфакторная аутентификация

• Защита персональных данных

• Ролевая модель доступа (журналист / 

редактор / админ)

• Масштабируемость при росте 

пользователей

• Безопасная обработка финансовых 

операций

• Логирование действий и хранение 

истории сделок



РЕЗУЛЬТАТЫ ТЕСТИРОВАНИЯ

Результаты тестирования минимально жизнеспособного продукта в разрезе, например: 1 

Функциональное тестирование проводилось 

с участием корреспондентов (студентов) и  СМИ 

(студенческие и коммерческие).

Что отметили пользователи:

1. У СМИ спросом пользовался 

функционал создания Заданий 

на съёмку с мест событий

2. Корреспонденты отметили удобство 

навигации в мобильной версии 

веб-приложения
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100+ 

совершённых 

сделок

50+
регистраций 

корреспондентов 

(студентов)

3

регистраций 

СМИ



БИЗНЕС-МОДЕЛЬ

Бизнес-модель стартапа (Обоснование выбора бизнес-модели 

Ключевые партнёры: Ключевые активности: Ценностные предложения: Отношения с клиентами: Сегменты потребителей:

Ключевые ресурсы:

Каналы поставки:

Структура издержек: Источники доходов:

1. Сервис приёма 

онлайн платежей

2. СМИ 

3. Команде экспертов в 

области разработки

4. Команда юристов

1. Разработка платформы

2. Техническая поддержка 

(расширение функционала)

3. Техническая поддержка 

(разрешение спорных сделок)

4. Юридическое сопровождение

5. Реклама платформы среди 

очевидцев (аутсорс)

1. Прототип проекта

2. Заявка на патент на 

изобретение 

3. Товарный знак

4. Поддержка нескольких 

региональных СМИ

5. Команда разработчиков 

6. Команда юристов

1. Содержание команды разработки/поддержки

2. Содержание Команды пользовательской поддержки

3. Юридическая поддержка

4. Реклама и продвижение

5. Аренда серверов

Платформа предоставляет:

1. Гарантию безопасности 

сделки как для покупателя, 

так и для продавца

2. Систему передачи 

авторских прав при 

заключении сделки

3. Юридическую поддержку 

в случае судебных 

разбирательств 

4. надёжную систему тех. 

поддержки и возврата 

средств
1. Удобный сайт (для СМИ)

2. Мобильное/PWA 

Приложение (для очевидцев)

Для B2B:

1. Выставки

2. Персональные менеджеры

3. Лэндинг Проекта

Для B2C:

1. Соц. сети

2. Блогеры

3. СМИ

B2B:

1.Региональные СМИ

2. Федеральные СМИ

3. Новостные каналы в соц. 

сетях

B2C:

1.Очевидцы - люди, 

случайно оказавшиеся на 

месте событий (от 18 до 35 

лет)

2. Профессиональные 

корреспонденты - люди, 

которые “охотятся” за 

горячими кадрами, это 

является их основным 

видом заработка

1. Комиссия со сделки

2. Подписка для расширения функционала профессиональных 

корреспондентов

3. подписка для СМИ и для их приоритизации

4. Реклама изданий



АНАЛИЗ РЫНКА

Анализ рынка (На слайде указывается, на какой рынок ориентируется стартап,    а также 

Показатель В рублях в год Пояснение

TAM ~8,6 млрд
Все потенциальные 

траты на покупку 
новостного UGC в РФ

SAM ~2,5 млрд
Доступно для онлайн-

платформы (без 
госзакрытых сделок)

SOM (GMV) ~716 млн

Сделки, которые 

Vidions реально 

пропустит через себя 
(10% от SAM)

Таблица TAM / SAM / SOM для Vidions

• Рост числа авторов и объёма контента — активных 

пользователей в соцсетях и Telegram стало в разы 

больше (данные BrandAnalytics).

• Потребность в верификации — чем больше UGC, тем 

выше спрос на чистые, проверенные материалы.

• Рост доли UGC у всех типов СМИ — особенно у 

независимых изданий и Telegram-каналов (+20–50% за 

2 года).
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Прогноз рынка UGC в РФ

TAM SAM SOM

*UGC (User-Generated Content) — это пользовательский контент, то есть материалы, которые 
создают и публикуют сами пользователи, а не профессиональные авторы или бренды



АНАЛИЗ КОНКУРЕНТОВ

Анализ конкурентов, их вероятных действий и конкурентной среды (Указывается 

Конкурент Тип платформы

Специализация 

под новостной 

UGC

Юридическая 

защита сделки

Проверка 

уникальности 

контента

Механизм 

ценообразования / 

аукцион

Задания от СМИ на 

карте
Угроза для Vidions

Avito
Универсальная 

доска объявлений + - - - - Средняя

Предложение 

контента в VK
Группы в соцсети ± - - - - Высокая

BotMother
Конструктор чат-

ботов - - - - - Низкая

LiveCorr

Специализированн

ая UGC-

платформа
+ - - - + Низкая

StringerHub
Международная 

UGC-платформа + - - - + Низкая

Pressfeed

Платформа 

«журналист – 

эксперт»
- - - - - Средняя 

Vidions

Специализированн

ая UGC-

платформа
+ + + + + -



ФИНАНСОВЫЕ ПОКАЗАТЕЛИ

Финансовые показатели стартапа (Раскрываются: комплексная финансовая модель стартапа, 
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2026 2027 2028 2029 2030 2031

Доходы и расходы

Доходы Расходы

Запуск проекта запланирован на 2026 год.

Точка безубыточности запланирована на 2030 год.

NPV = 521529,762

IRR = 31%

PI = 1,028

PP = 4

DPP = 5



ДОРОЖНАЯ КАРТА

Рост/дорожная карта (Отражается: операционная перспектива проекта, количественные цели 

• Готово MVP продукта с 

подключенными 

банковскими операциями

• Первоначальное 

продвижение

2026

• Добавление функционала 

аукциона

• Добавление системы подписок

• Готова система пуш-

уведомления при приближении к 

заданию

• Пиар с акцентом на Москву, 

Алтайский край

2027

• Просмотр отклика аудитории

• Выпуск дополнительного 

необходимого функционала

• Пиар компания в Центральной 

России

2028

• Масштабирование платформы

• Пиар во всей России

2029

20 000 сделок 

2 700 подписок 

корреспондентов

150 подписок от СМИ

3 000 сделок

40 000 сделок 

3 000 подписок 

корреспондентов

300 подписок от СМИ

140 000 сделок 

7 000 подписок 

корреспондентов

500 подписок от СМИ

Точка 

безубыточности

2030

200 000 сделок 

8 000 подписок 

корреспондентов

600 подписок от СМИ



РИСКИ
Категория Риска Описание Риска Меры реагирования

Юридические разбирательства Возможные судебные иски из-за нарушения 

авторских прав, а также публикации 

незаконного, экстремистского, клеветнического 

или запрещённого контента. Риск штрафов, 

блокировок и репутационного ущерба.

Многоуровневая модерация (AI + ручная 

проверка) Обязательное подтверждение 

авторства и согласие с пользовательским 

соглашением

Система хранения хэша контента и фиксации 

сделки

Юридический отдел / аутсорс сопровождения

Платформа не получит широкое 

распространение среди очевидцев

Недостаточное количество активных 

корреспондентов приведёт к отсутствию 

эксклюзивного контента и потере интереса со 

стороны СМИ. 

Старт с фокусом на одном регионе

Партнёрства с локальными СМИ

Простой onboarding и низкий порог входа

Регуляторные ограничения Возможное ужесточение законодательства в 

сфере цифровых активов, медиа, 

распространения пользовательского контента и 

хранения персональных данных.

Постоянный юридический мониторинг 

изменений законодательства 

Гибкая архитектура платформы (возможность 

отключения отдельных функций по регионам)

Внедрение KYC/AML процедур

Кибератаки и утечки данных Взлом аккаунтов, утечка персональных данных 

корреспондентов, DDoS-атаки, подмена видео, 

компрометация смарт-контрактов. Потеря 

доверия пользователей.

Многофакторная аутентификация

Шифрование данных и secure storage

Регулярные аудиты безопасности

Резервное копирование и защита от DDoS

Потеря ключевых сотрудников Уход разработчиков, дизайнеров, маркетологов Документирование процессов и архитектуры

Разделение зон ответственности

План преемственности



ИНВЕСТИЦИИ

Инвестиции (Указываются: необходимый объем инвестиций, цели инвестирования, 

10 000 
000

8 000 000

5 000 
000

1 000 
000

СУММА ИНВЕСТИЦИЙ

Маркетинг

Разработка

Тех. Поддержка

Юридическая 
поддержка

Мы ищем инвестора, который сможет 

обеспечить проект пользовательским 

трафиком.

Со своей стороны существующая 

команда стартапа обеспечит 

разработку и юридическую поддержку 

проекта.
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